La Unidad de Trabajo 9 es la más importante de todo este módulo, si no superas esta unidad no puedes superar el módulo. 

Deberás presentar un proyecto que se ajuste al formato que te indico a continuación.

A lo largo del curso iremos trabajando todas las partes del proyecto, primero en el aula y después en casa en el ordenador. Te aconsejo que cuando termines una parte me la envíes a la siguiente dirección proffol67@hotmail.es. Así te puedo ir corrigiendo el proyecto.

Se fijará un día tope para la entrega del proyecto en el mes de marzo en el que deberás entregar:

· Una copia imprimida (tipo de letra Times New Roman, tamaño 12).
· Las hojas “en sucio” que has trabajado en el aula durante todo el curso.
· Una carpeta en formato de ordenador que contendrá: 
· un archivo Word (extensión .doc) con todos los puntos que se citan más abajo, 
· una tabla Excell (extensión libro de Excel o anterior)

· una carpeta que contendrá los anexos.
Una vez entregado se fijará un día en el que deberás “defender” este proyecto. Debes conocer y saber explicar todos los contenidos del mismo y responder correctamente a las preguntas que se te puedan plantear en relación al mismo (Ejemplo: Si dices que optas por la forma jurídica de Sociedad Limitada tienes que saber explicar sus características, o cómo se obtiene la Base de Cotización de un trabajador)
CONTENIDO MÍNIMO DEL PROYECTO

Portada

Índice Paginado.

Punto 1. Identificación.

Deberás identificar la empresa y a ti mismo como promotor. En este punto se incluye, obligatoriamente) la idea innovadora de tu proyecto empresarial.

Punto 2. Elección de la forma jurídica.

Te recuerdo que este proyecto en un trabajo de “clase”. Aquí no sólo debes escoger una determinada forma jurídica para tu empresa, también debes argumentar el porqué de esa elección y además argumentar porque no has escogido las otras formas jurídicas estudiadas.
Punto 3. Localización.

Debes escoger una localización precisa y real para tu empresa. Añade planos de localización y detalles del anuncio donde has encontrado tu local. Si tienes fotos y un plano del local mejor. Debes añadir en la carpeta anexos otros locales que hayas encontrado.
Punto 4. Gestión de personal

Tienes que redactar con todo detalle las funciones, tareas, etc. de tu empleado y las tuyas (te recuerdo que obligatoriamente tienes que contratar una persona). Es también muy conveniente que establezcas las horas que vas a tardar en realizar las tareas de tu empresa

En un anexo debe venir el convenio colectivo por el que se rige tu empresa o al menos el enlace al mismo.
También en el archivo Excell deberás poner una hoja con la nómina de tu empleado (basada en el convenio colectivo) y los gastos de Seguridad Social de tu empresa.
Te recuerdo que te tengo que dar el visto bueno al convenio colectivo antes de presentarlo.

Punto 5. PLAN DE MARKETING. Tienes que seguir el siguiente esquema:

Introducción
1. Análisis DAFO
2. Diagnóstico.
3. Fase estratégica
3.1. Objetivos.
3.2. Estrategias.
3.2.a. Cartera.
3.2.b. Segmentación.
3.2.c. Fidelización.
3.2.d. Marketing Mix.
          1. Precio.
          2. Producto.
          3. Distribución.
          4. Promoción.
Punto 6. Finanzas.

Esta es la tabla Excell. Esta tabla debe contener varias hojas:

1. Gastos.

2. Ingresos.

3. Resumen de gastos e ingresos.

4. Detalle de los gastos.

5. Detalle de los ingresos.

6. Personal (como se te ha indicado en el punto 4)

7. Cuadro de amortización del préstamo.

8. Un cuadro de amortización de tus principales inversiones.

Deberás imprimir todas las hojas. Cada hoja del Excel tiene que imprimirse en una sola hoja de Word (tamaño mínimo 10 tipo de letra Times New Roman). Te aconsejo que vayas haciendo pruebas a lo largo del curso.
Índice numerado del contenido de la carpeta Anexos (debes imprimirlo).
No es obligatorio que imprimas ningún contenido de esta carpeta. Pero como mínimo deberías tener en ella:
El convenio colectivo aplicable a tu empresa.

Una comparativa de los precios de los productos de la competencia y de los de tu empresa.

Una comparativa de al menos tres precios de las principales compras de tu empresa.

Una comparativa de los préstamos a los que puedes acceder.

Un modelo de los estatutos de la forma jurídica que hayas escogido.
